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SUPPORT FUR FACHHANDLER

o0 GEWINNEN WIR NEUE KUNDEN

Fur Blrostihle mit Coaching-Effekt ist der Name Grammer Office bekannt -
doch auch in puncto Handler-Coaching haben sich die Profis aus Ebermanns-
dorf so einiges einfallen Spannende Fachhandelstage sorgen fur
frischen Input und mithilfe eines Kongress-Konzepts - speziell entwickelt fir
Handler - werden erfolgreich Kontakte zu potenziellen Neukunden geknipft.

lassen.

1. Effektvoll in blau-grines Licht getaucht: Grammer Office
bei Nacht., 2. Hermann Meiller, Ergomechanics Consultant
fdr Grammer Office, hat die neuesten wissenschafthichen
Erkenntnisse parat. 3. + 5. Konzentriertes Lernen und re-
laxtes Miteinander halten sich bei den Fachhandelstagen
die Waage. 4. Kulinarische GenGsse: Auch das leibliche
Wohl Kommt nicht zu Kurz, 6, + 7. Betriebsdrztinnen der
Firma Wellcon aus Innsbruck nehmen an einem Mini-Kon-
gress in der Uniklinik Innsbruck teil. 8, Gut gelaunt: Moni-
ka WeiB, Public Relations-Managerin bei Grammer Office.

W1k OQPTIMALES Handler-Coaching
aussieht, macht Grammer Office gleich
in zweifacher Weise vor. Mit anspruchs
volien Fachhandler-lagungen plus einem
erfolgreichen Mini-Kongress-Konzept 2ur
Neukundengewinnung. Gerade mit Lelz-
terem gibt Grammer Office den Handlern
eine ganz besondere Unterstitzung. Das
Konzept: Der Handler ladt zu einer Veran-
staltung zum Thema Neueste wissen-
schaftliche Erkenntnisse im Bereich der
Wirbelsaulenforschung und gesundes Sit-
zen” ein, Hermann Meiller, Ergpmecha:
nics Consultant fir Grammer Office, ver-
mittelt dabei aktueliste Ergebnisse aus
Forschung und Wissenschaft. Einen wei-
teren Fach-Referenten (Mediziner, Physio-
therapeuten 0.4.) holt der Handler selbst
dazu. Ein Konzept, mit dem sich z. B. Be-
triebsarzte qut ansprechen lassen, denn
die Mini-Kongresse sind in der vorge
schriebenen Weiterbildung fir Betriebs-
arzte anerkannt! Auch Kontakte zu ande-
ren potenziellen Kunden lassen sich auf

diesem Wege leicht aufbauen. Handler,
die diese Kongresse bereits organisiert
haben, sind begeistert Gber die sich oft
schnell ergebenden Folge-Geschafte. (An-
sprechpartnerin bei Grammer Office: Ka-
ren Habermann, Tel. 09438-945-160)

Um das Thema "Arbeiten mit Wohlfihifak-
tor’ ging es bei den spannenden Fach-
handelstagen bei Grammer Office in
Ebermannsdorf.  Management-Trainesin
Christine Lehner zeigte, wie man sich ,ei-
nen Logenplatz im Kopf des Kunden™ er-
abert. Abends war bei Boogie-Woogie fir
Spal und Bewegung gesorgl und am
nachsten Tag konnte unter verschiede-
nen Seminarangeboten gewahit werden
Fazit: Viele neue Erkenntrisse, Ideen und
Mativation fur den Geschafts-Alitag!



